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HUHTAMAKI PŘIJÍMÁ NOVÉ RÁMCOVÉ KUPNÍ A PRODEJNÍ PODMÍNKY

Skupina Huhtamaki připravila nové rámcové prodejní podmínky a nové rámcové kupní podmínky (“rámcové podmínky“ – oba dokumenty jsou přílohami tohoto dopisu), jimž by se měly řídit prodejní a nákupní jednotky Huhtamaki. Tyto rámcové podmínky se budou využívat globálně v rámci celé organizace Huhtamaki (s několika výjimkami v důsledku místních zákonů) a nahradí veškeré stávající rámcové podmínky pro budoucí komunikaci s dodavateli a odběrateli. 

Rámcové podmínky mají za cíl posílit právní pozici Huhtamaki ve smluvních vztazích, například tím, že jasně definují maximální odpovědnost Huhtamaki vůči odběratelům. Rámcové podmínky však mohou mít zamýšlený pozitivní účinek pouze v případě, že budou společnosti skupiny Huhtamaki úspěšné při zavádění rámcových podmínek jakožto platné součásti budoucích smluvních vztahů se svými dodavateli a odběrateli. 

V různých zemích platí různá pravidla pro přijetí rámcových podmínek jakožto platné součásti smluvního vztahu. Proto budou různé společnosti skupiny Huhtamaki využívat ve svých procesech při prodeji a nákupu různých nástrojů. 

Z výše uvedených důvodů neexistuje v rámci skupiny jednotné „jedině správné“ řešení k zajištění toho, aby se rámcové podmínky staly platnou součástí smlouvy. Každá jednotka skupiny Huhtamaki proto odpovídá za stanovení kroků, které povedou k účinnému uplatnění v rámci dané jednotky.

Jestliže společnost skupiny Huhtamaki nedostane právní rady v opačném smyslu, ukládá se jim postupovat podle níže uvedených zásad:

1. Automatizace. Rámcové podmínky by se měly pokud možno stát součástí automatizovaných procesů dané společnosti. Kdykoli společnost vyhotoví smluvní dokument (např. požadavek na nabídku, objednávku, potvrzení objednávky nebo potvrzení dodávky), který se má zaslat druhé smluvní straně, systém by měl automaticky začlenit/vytisknout rámcové podmínky jakožto součást zasílané dokumentace. 

2. Pozorné používání odkazů. Je doporučeníhodné, aby se ve smluvních dokumentech a na webových stránkách Huhtamaki objevovaly slovní odkazy ve smyslu, že prodej a nákup skupiny Huhtamaki se řídí rámcovými podmínkami Huhtamaki . Je však důležité mít na paměti, že v některých zemích pouhý odkaz na rámcové podmínky neznamená jejich účinné začlenění, pokud není přiloženo jejich znění. 

3. Plné pokrytí. Rámcové podmínky se mají stát součástí všech budoucích dodavatelsko-odběratelských vztahů. Ani existence podrobnější smlouvy neznamená, že by nebylo nezbytné zároveň přijmout rámcové podmínky. Je přirozené, že individuálně vyjednávané smlouvy, zejména s velkými dodavateli a odběrateli, mohou vyloučit platnost rámcových podmínek.

4. Časový faktor. Zaslání rámcových podmínek téže smluvních stran několikrát je lepší, než kdyby byly zaslány jen jednou a možná v nesprávném okamžiku. Rámcové podmínky by měly být vždy začleněny do dokumentace, jestliže se něco poprvé objednává nebo nabízí. Na druhé straně, poslední komunikace mezi stranami před vlastní dodávkou zboží (tj. potvrzení dodávky nebo potvrzení objednávky) je často tou nejvýznamnější (nebo dokonce jedinou významnou) komunikací v dané věci. 

Právní organizace Huhtamaki pomáhá všem jednotkám Huhtamaki s otázkami, jež se týkají obsahu a přijetí rámcových podmínek. Na oddělení právní pomoci skupiny Huhtamaki se můžete vždy obrátit navíc k pomoci vašich místních právních poradců. Informace o kontaktech lze najít na intranetu skupiny, komunity @Legal.
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